地产经营招商会方案

时  间：2002年12月20日

地  点：南昌新东方大酒店
主办方：景德镇新枫园房地产开发公司

天华置业抚州有限公司

江西宏桥房地产开发公司
协办方：江西省？？房地产开发咨询服务公司

        南昌市电视台

主持人：待定

招商会出席人员：

新 枫 园：                          盛唐世家：

潋江之春：                          ？？公司：
一、招商会的准备工作：

准备工作计划表

	名    称
	时  间
	内      容
	联系人
	备     注

	活动场地
	02.12.03
	
	
	

	招商广告
	02.12.01-12.03
	景德镇“新枫园”

抚州“盛唐世家”
兴国“潋江之春”
	
	招商广告应重点

突出项目的主卖点

	横幅标语
	02.12.15
	“地产经营招商会”
	
	横幅用红布制作

	联系开发商及

当地政府相关官员
	02.12.10
	告之招商会的时间、地点及发放邀请函
	
	当地政府官员最好

为招商局的负责人

	制定招商项目宣传册
	02.12.10
	各项目的介绍及主卖点展示
	
	

	发放邀请函
	02.12.10
	邀请参加招商会
	
	邀请对象为50个

	项目效果图及展板
	02.12.12
	展板有落地式可收缩反复使用

效果图为各鸟瞰图、各平面总规图、各景观效果图
	
	展板规格为1.6×0.8

效果图用喷绘彩图规格为1.2×1.0

	联系相关媒体

及主持人
	02.12.16
	南昌市各电台及报纸记者
	
	

	礼品准备
	02.12.15
	
	
	礼品价格控制在100元左右

	主持人及相关媒体

记者会议
	02.12.17
	对招商会的活动流程进行协商
	
	

	会场布置及活动前的相关人员会议
	02.12.19
	会场布景及相关准备工作否到位
	
	

	保安人员
	02.12.18
	
	
	2-3名


二、招商会流程：

1、由？？开发公司的？？总监作开场白。

· 时间安排：8：30—8：35
2、 由各个项目开发商的负责人对项目进行介绍，重点突出各个项目的主卖点及升值潜力，强调各个项目的美好前景，如：景德镇“新枫园”重点放在生态景观商业街及政府大力扶持；抚州“盛唐世家”重点放在项目是政府的“一江两岸”工程及主题概念——抚州首条旅游文化景观商业街；兴国“潋江之春”重点放在景观规划及下沉式休闲广场。

· 时间安排：8：35—9：35
· 3、由各媒体的记者对各项目进行提问，各项目开发商负责人进行回答。

· 时间安排：9：35—10：10
4、客户提问，各项目开发商负责人进行回答。

· 时间安排：10：10—11：10
5、总结陈词：？？
· 时间安排：11：10—11：25
6、进行会餐

三、招商会注意环节

A、 客户早退；

B、 客户因不满提出一些过激的问题，能回答的当场回答，不能当场回   

答的问题先记录下来，活动后再作答复；

C、 尽量使招商会在和谐、融洽的气氛下进行。

四、招商会成功的关键点

A、 前期工作准备一定要做到位；

如：与开发商活动方案的沟通及与各媒体的协商等。

B、 把握好会场的秩序；

C、 准备好相关问题的资料；

D、 主持人防止客户出现不满情绪。

E、 最好能邀请各项目的当地政府相关官员出席

五、招商会的目的

A、 为各项目商铺进行新闻炒作；

B、 展示各项目的主卖点；

C、 直接对各项目开发商的商铺销售及为当地政府进行招商；

D、 展示我公司的公关活动能力。

六、招商会费用预算
活动费用预算表

	名  称
	单 价（元）
	数 量
	总 价（元）
	备  注

	招商广告费
	1000
	2（期）
	2000
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	场地费用
	2800
	
	2800
	

	横  幅
	500
	 2（条）
	1000
	

	礼  品
	100
	80（份）
	8000
	

	展板及效果图喷  绘
	50
	12（块）
	6000
	

	项目宣传册
	28
	200（册）
	5600
	8K进口铜板纸

	主持人及电台人员劳务费
	500
	4（人）
	2000
	

	聚餐费
	500
	8（桌）
	4000
	

	不可预见费
	
	
	3000
	

	总  计
	
	
	33400
	

	招商会支出比例及费用金额

	新 枫 园
	支出费用金额：10000元
	占30%

	盛唐世家
	支出费用金额：10000元
	占30%

	潋江之春
	支出费用金额：10000元
	占30%

	？？公司
	支出费用金额：3400元
	占10%


